
правовой и учетный аспекты 





 По данным Роспатента количество зарегистрированных 

лицензионных договоров за последние 5 лет увеличилось в 

1,5 раза (с 1311 в 2009 г. до 1848 в 2013 г.). 

 По данным специалистов Европейской ассоциации 

франчайзинга за последние 3 года этот рынок увеличился в 

России на 98 %.  

 Общий объем российских франшиз – 5 млрд долл. США.  

 Один из первых договоров коммерческой концессии 

(франчайзинга) зарегистрирован Роспатентом в 1996 г. 

 В настоящее время в России договоры коммерческой 

концессии используют: McDonald’s, Baskin Robbins, Subway; 

Евросеть, Шоколадница, Инвитро и др. 



 По лицензионному договору одна сторона - обладатель 
исключительного права на результат интеллектуальной 
деятельности или на средство индивидуализации (лицензиар) 
предоставляет или обязуется предоставить другой стороне 
(лицензиату) право использования такого результата или 
такого средства в предусмотренных договором пределах (ст. 
1235). 

 Лицензиар и лицензиат – любые физические или юридические 
лица. 

 Предмет договора – исключительное право на РИД или 
средство индивидуализации. 

 Форма – устная или письменная (с учетом требований к 
госрегистрации). 

 Содержание – права и обязанности сторон, территория (по 
общему правилу – РФ), срок действия (по общему правилу – 5 
лет, но не более срока действия исключительного права на 
РИД), размер и порядок определения вознаграждения. 



Виды РИД и средств 
индивидуализации 

Форма 
договора 

Обязательность 
государственной регистрации 

Произведения науки, 
литературы, искусства 

Письмен. 
или устная 

Не требуется 

Программы для ЭВМ Письме-
нная 

Требуется 

Базы данных Требуется 

Публичные исполнения, 
фонограммы, сообщения в 
эфир или по кабелю радио- или 
телепередач 

Не требуется 

Изобретения, полезные 
модели, промышленные 
образцы, селекционные 
достижения 

Требуется 

Топологии интегральных 
микросхем 

Требуется 

Секреты производства (ноу-хау) Не требуется 

Товарные знаки и знаки 
обслуживания 

Требуется 



Договор на передачу исключительной 

лицензии (ст. 1236) 

Договор на передачу простой 

(неисключительной) лицензии (ст. 1236) 

Договор на открытую лицензию (ст. 1368, 

1429) 

Договор присоединения (ст. 1286) 

Договор на принудительную лицензию 

(ст. 1239) 



 По договору коммерческой концессии одна сторона 
(правообладатель) обязуется предоставить другой стороне 
(пользователю) за вознаграждение на срок или без указания срока 
право использовать в предпринимательской деятельности 
пользователя комплекс принадлежащих правообладателю 
исключительных прав, включающий право на товарный знак, знак 
обслуживания, а также права на другие предусмотренные 
договором объекты исключительных прав, в частности на 
коммерческое обозначение, секрет производства (ноу-хау) (ст. 
1027). 

 Правообладатель и пользователь – коммерческие организации и 
ИП. 

 Предмет договора – комплекс исключительных прав на РИД и 
средства индивидуализации. 

 Форма – письменная с обязательной регистрацией в Роспатенте. 

 Содержание – права и обязанности сторон, ограничения 
деятельности пользователя, сфера предпринимательской 
деятельности, территория. 

 

 



 У лицензиара (правообладателя) НМА, 
предоставленные в пользование, отражаются на 
отдельном субсчете. 

 У лицензиата (пользователя) полученные НМА 
учитываются на забалансовом счете в оценке, 
определяемой из размера вознаграждения, 
установленного в договоре. 

 Начисление амортизации производится 
лицензиаром. 

 Вознаграждение может относиться к доходом по 
основной или прочей деятельности (по УП). 

 Периодические платежи (роялти) относятся на 
затраты (доходы) отчетного периода, разовый 
(паушальный) платеж – на расходы (доходы) 
будущих периодов.   



 


